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ie Presch Edel-
stahl Service
GmbH in Meer-

busch versteht sich als eu-
ropaisches Handelsunter-
nehmen fur Produkte aus

Edelstahl Rostfrei. Vom
eigenen Lager bietet und
liefert das Unternenmen
eine Vielzahl an Produkt-
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Presch Edelstahl Service: 2009 gegriindet, verfiigt der vergleichsweise junge Kom-
plettanbieter aus Meerbusch in der Nahe von Diisseldorf tiber beste internationale
Werkskontakte. Geschéftsfiihrer Jérg Presch sowie die Vertriebsprofis

erarbeiten daraus Kundenvorteile, die alles andere als

alltaglich sind. Dass die Strategie aufgeht, zeigt auch und vor allem die wirtschaft-
liche Entwicklung - ausgerechnet 2014 setzte Presch Edelstahl Service bemerkens-
werte Akzente in Sachen Umsatzplus.

und Lieferformen in mehr
als 105 Werkstoffen, und
das bei Bedarf ausgespro-
chen kurzfristig. Kunden-
spezifische Losungen,
Rahmenvertrage mit Fest-
preisen, attraktive Zah-
lungsbedingungen kom-
men nicht nur auf dem
heimischen Markt an. So
hat das Verkaufsteam zu-
letzt auch das Auslands-
geschaft stark ausgebaut,
insbesondere in Europa.
Osterreich, Schweiz, Be-
nelux und Polen zahlen in-
zwischen zu den bedeu-
tenden ausléandischen
Mérkten far Presch Edel-

stahl Service. Besonders
erfreut sind die beiden
Uber massive Zuwachse
aus der Tlrkei.

Eingekauft wird in Europa
und Asien - Jorg Presch
kann in Sachen Einkauf
auf beste Kontakte zurtick-
greifen. Dabei setzt
Presch Edelstahl Service
in erster Linie auf Qualitat.

Ein entsprechendes Mana-
gement nach DIN EN ISO
9001:2008 ist fur Ge-

Beste Kontakte
in Sachen Einkauf

schaftsfihrer Jorg Presch
selbstverstandlich - verant-
wortlich zeichnet hierfur
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Maschinenbauingenieurin
Meike Nitz, die eigens fur
diesen Aufgabenbereich
eingestellt wurde.

.Unsere Philosophie ist
ebenso einfach wie effek-
tiv¢, erklart Jérg Presch im
Gesprach mit Focus
Rostfrei, ,umfassender

Service und Kompetenz
eines engagierten Teams.
Gestarkt durch Kontinui-
tat, Know-how und Quali-
tat generieren wir so lang-
fristige Kundenbeziehun-
gen und Kundenbindun-
gen. Unsere hohe Innova-
tionsbereitschait auf allen
Unternehmensebenen und
enge Zusammenarbeit mit
Kunden macht es uns

moglich, auf geanderte
Marktsituationen nicht nur
Zu reagieren, sondern
auch neue Chancen im
gegenseitigen Dialog er-
folgreich umzusetzen.”

,,Die meisten unserer Kun-
den sind gewerbliche Ver-
braucher aus Anlagen-und
Maschinenbau sowie Zer-
spaner”, fugt
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hinzu, ,.aber wir liefern auf
Wunsch auch Kleinst-
mengen an Edelstahl ver-
arbeitende Betriebe und
Endverbraucher. Hierflr
haben wir einen Online-
Shop eingerichtet, der aus-
gesprochen gut funktio-
niert. Auch online kann
man bei uns héherwertige
Guten wie 1.4841, den wir
als Rundstahl und als Rohr
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anbieten, bestellen und
sehr kurzfristig erhalten.”

Internationale Kontakte
und intensive Marktkennt-
nis garantieren Kunden
von Presch Edelstahl Ser-
vice ein HéchstmaB an
Qualitat, Schnelligkeit und
Verfugbarkeit. Presch-Pro-
dukte finden Anwendung
im Maschinen- und Anla-
genbau, der chemischen
und der Offshore-Industrie,
der Nahrungsmittelindus-
trie sowie in der Medizin-
und Energietechnik. Dank
starken Logistikpartnern
gehen Sendungen kurz-
fristigund ,just-in-time" an
ihren Bestimmungsort.
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Das Qualitatsmanage-
ment Uberwacht nicht nur
Produkte, sondern auch
interne Ablaufe und sorgt
somit flr reibungslose Auf-

tragsabwicklung, meis-
tens innerhalb eines
Werktags, wenn es gilt
dynamischen Bedarfsfal-
len zu entsprechen.

Anarbeitung
gehért zum
tdglichen Geschaiift

Maximale Kundenzufrie-
denheit ist auch die Ziel-
setzung, wenn es um wei-
ter gehende Dienstleistun-
gen geht. Anarbeitung im
Sinne der Kundschaft ge-
hért fur Presch Edelstahl
Service zum téglichen
Geschaft. Rohre séagen,
Zuschnitte per Wasser,
Plasma und Laser sind
genauso machbar, wie die
Anfertigung von Dreh- oder
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Frasteilen nach Zeichnung
- und das alles inklusive
Vormaterialbeschaffung, in
der Regel zu sehr glnsti-
gen Konditionen.
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, der seine
langjahrige Erfahrung erst
seit Anfang des Jahres flr

Presch im Innen- und Au-
Bendienst einbringt und
unter anderem den Be-
reich Rohre und Rohrver-
bindungen weiter starken
und ausbauen soll, steht
eindeutig hinter den Unter-
nehmensideen: ,Wir kon-
nen uns auch nach einem

ritan lahr ninkht arif 1inea_
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ren Lorbeeren ausruhen.
Es ist wichtig, den Markt
standig im Auge zu behal-
ten und auf alle Verande-
rungen und Herausforde-
rungen umgehend zu rea-
gieren. Ein breites Sorti-
ment ist die eine Seite, ein
grof3er, zufriedener Kun-
denstamm die andere. Je-
der Kunde, gewerblich
oder privat, Konzern oder
Einmannbetrieb wird bei
uns mit dem gleichen Ein-
satz betreut. Das ist un-
ser Konzept.“

.Wirwerden da weiterma-
chen, wo wir 2014 aufge-
hort haben®, so Jorg
Presch abschlieend,
,weil es so wie wir es ma-
chen funktioniert. Ein Bei-
spiel dafur ist ein sehr in-

teressanter GrofBauftrag
aus Deutschland Uber hit-
zebestandige Rohre, den
wir Ende letzten Jahres bu-
chen konnten. Die Rohre
werden in 1.4841 gefertigt
und demnachst ausgelie-
fert. Eine besondere Her-
ausforderung war hier die

I Arnmes Aar Dahra 49
Laliye ucl nmvine, i< il

Wir sind bereit, mehr sol-
che Auftrage abzuwickeln,
in unzahligen Werkstoffen
und Produktformen, ohne
dabei die Kleinen aus den
Augen zu verlieren®,
schlie3t Jorg Presch ab.




